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WEALTH MANAGEMENT

POMAGA ZAPLANOWAC
PRZYSZEOSC FINANSOWA
W KAZDYCH WARUNKACH

O skutecznym
inwestowaniu
w czasach
niepewnosci
gospodarczej,
sposobach
na ochrone
zgromadzonego
kapitatu
i Fundacjach
Rodzinnych — moéwi
Beata Majewska,
dyrektor s
zarzadzajgca
Pionu Wealth
Management
w Banku
BNP Paribas
» BNP Paribas

od ponad
200 lat skutecznie

zarzadza
pieniedzmi swoich
Klientéw — mowi
Beata Majewska

FORBES: Mamy za soba kilka lat pandemii, od po-
nad roku wojne w Ukrainie, kryzys energetycz-
ny i wysoka inflacje. Jak w takim otoczeniu
dziala Wealth Management?

BEATA MAJEWSKA, DYREKTOR ZARZADZAJACA PIONU
WEALTH MANAGEMENT W BANKU BNP PARIBAS: Do
zmiennych warunkéw rynkowych powinnismy przy-
wykna¢, gdyz zostang one z nami na dtuzej. Nie zmie-
nia to jednak faktu, ze w dalszym ciggu mozemy
skutecznie planowac swojg przysztos¢ finansowa.
Oczywi$cie nalezy mie¢ nauwadze, Ze Zadna strate-
giainwestycyjnanie jest uniwersalna. Musi by¢ ona
dopasowana nie tylko do warunkéw rynkowych, ale
takze indywidualnych preferencji, akceptacji pozio-
muryzyka, perspektywy czasowej. Kazdy kryzys daje
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takze nowe mozliwosci. Nalezy jednak korzystac z nich
W sposob zréwnowazony. A to bez watpienia ultatwia
wsparcie wysokiej klasy ekspertéw. W BNP Paribas We-
alth Management jesteSmy w stanie wykorzystaé nasze
kompetencje i unikatowa ekspertyze, by realizowac naj-
bardziej niestandardowe rozwiazania. A stabilnos$¢ Gru-
py BNP Paribas daje poczucie bezpieczenstwa naszym
klientom.

Co jest kluczowe w zarzadzaniu majatkiem w We-
alth Management?

Zbudowalismy swoje doswiadczenie, bazujac na czter-
dziestoletnim funkcjonowaniu w obszarze zarzadzania
majatkiem w wielu krajach i ponad 200-letniej historii
Grupy BNP Paribas. W tym czasie mierzyli$my sie z re-
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Planowanie sukcesji

cesjami, kryzysami, wojnami i gtebo-
kimi zmianami geopolitycznymi. Bez
wzgledu na warunki dojrzale i odpo-

biznesu to trudny
proces. Wymaga

potrzebklienta. Ich realizacje umozliwia
nasz zespot ekspertéw z zakresu sukce-
sjiiplanowania podatkowego oraz rozli-

wiedzialnie budujemy wielopokole- pr Zy gOtOWﬁma czen podatkéw miedzynarodowych, co
niowe relacje z klientami oparte na oraz dobrania ma ogromne znaczenie po wprowadze-
zaufaniu. To efekt nie tylko eksperc- . . niuinstytucji Fundacji Rodzinnej. Maona
kiej wiedzy, ktora dzielimy wramach OdeWIGdHICh utatwié przeprowadzanie sukcesji pol-
catej Grupy, ale réwniez dopracowa- n arZQdZi skich przedsiebiorstw rodzinnych, ale tez
nej oferty produktéw i ustug. To po- umozliwi¢ akumulacje oraz ochrone ma-
zwala nam rozwijaé sie w sposdb BEATA MAJEWSKA jatku rodzinnego. Planowanie sukcesji

zrownowazony i odpowiedzialny, a tak-

dyrektor zarzadzajaca

biznesu to trudny i ztoZony proces, wy-

ze by¢ przez lata silnym wsparciem Pionu Wealth Management ~ magajacyod przedsiebiorcéw rodzinnych

dla naszych klientéw.

Grupa BNP Paribas jest numerem
jeden w strefie euro w obszarze
Wealth Management. Co umozli-
wilo osiagniecie tego sukcesu?
Specjalizujemy sie w zarzadzaniu ma-
jatkamiklientowiich rodzin, jednak wykraczamy da-
leko poza powszechna definicje private banking.
W naszej ofercie 1acza sie kompetencje i zalety wio-
dacego globalnego banku z profesjonalizmem i do-
$wiadczeniem polskich ekspertéw. Wyrdznia nas
podejscie one face to customer, czyli opieka nad fi-
nansami indywidualnymi klienta i calej jego rodziny,
zintegrowana z pelnym zakresem relacji firmowej.
Taki model wspotpracy zapewnia wygode i tatwosé
zarzadzania majgtkiem indywidualnym i firmowym.
Klient Wealth Management jest otoczony wszech-
stronng opieka na przestrzeni lat i w kolejnych eta-
pach rozwoju swojego biznesu. Unikalnym elementem
tego podejscia jest oferta dla klientéw indywidual-
nych niebedacych konsumentami i mozliwo$¢ otwo-
rzenia kont dla podmiotéw o réznych formach
prawnych, np. spoiki czy fundacje, zarejestrowane
w Polsce lub za granica, powotywane w celu inwesto-
waniaizabezpieczania majgtku prywatnego klientow
czy tez jego optymalizacji.

Wspomniata pani o fundacjach. W maju tego roku
do systemu polskiego prawa weszly Fundacje
Rodzinne. Jak Bank pomaga si¢ z nimi zmierzy¢?
Ustugi, ktére oferuje BNP Paribas Wealth Manage-
ment, sg na réwni z propozycjami prestizowych ban-
kéwipodmiotéw family office narozwinietych rynkach
Europy Zachodniej. Zwlaszcza w kwestii planowania
majatkowego oraz sukcesji. Wiele rozwigzan wpro-
wadzilismyjuz ponad 10 lat temu, dzieki czemu jeste-
$§my swego rodzaju prekursorem w tym obszarze.
Pomoglo to rowniez wypracowaé nam przez te lata
holistyczne i zarazem niestandardowe podejscie do

w Banku BNP Paribas
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gruntownego przygotowania oraz dobra-
nia odpowiednich narzedzi. Nasza ofer-
ta konta dla Fundacji Rodzinnych jest
unikalna. Jako jedyni oferujemy im ra-
chunek inwestycyjny, taki jak dla osob fi-
zycznych. Dodatkowo stworzyliSmy
jedng z najbogatszych ofert inwestycyj-
nych w Polsce, dostepna dla Fundacji Rodzinnych. Klien-
cimaja szeroki zakres mozliwosci inwestowania srodkow
narynkach finansowych, tj. w akcje, obligacje, ETF-y, cer-
tyfikaty strukturyzowane czy fundusze inwestycyjne, ko-
rzystajac przy tym z globalnych kompetencji Grupy BNP
Paribas w zakresie analizy trendéw i zmian narynkach fi-
nansowych oraz potrzeb klientéw. Ponadto klienci, kto-
rzy zastanawiaja sie, czy nowy podmiot prawny bedzie
dobrym rozwiazaniem w przypadku ich sytuacji rodzin-
nej i majgtkowej, mogg skorzysta¢ z konsultacji w ramach
bezptatnej ustugi Wealth Planning,.

Jakie inne rozwiazania dostarcza BNP Paribas We-
alth Management?
Dysponujemy tez procesem kredytowym dopasowanymdo
specyfikiipotrzeb klientéw Wealth Management. Udziela-
my bardzo wysokich kredytéw inwestycyjnych dla oséb fi-
zycznych, nawet znaczaco ponad 100 mln zlotych,
z mozliwoscig ustanowienia niestandardowych zabezpie-
czen. Jakojedyniw Polsce prowadzimy rachunki escrow dla
klientéw indywidualnych, ktére zabezpieczajg ich przy du-
zych i skomplikowanych transakcjach, np. sprzedazy biz-
nesu nowemu inwestorowi. Przygotowujemy takze
produkty strukturyzowane szyte namiare nawet dlajedne-
go konkretnego klienta, pod jego sprecyzowane oczekiwa-
nia, tzw. Club Deals. Jednocze$nie w ustudze doradztwa
inwestycyjnego i asset management uwzgledniamy prefe-
rencje ESG naszych klientéw. Rozwijamy takze oferte pro-
duktow - certyfikatow strukturyzowanych - ktorych celem
jest wspieranie inicjatyw spotecznych. F

ROZMAWIALA PAULINA KARPINSKA

Materiat powstat we wspétpracy komercyijnej
z BNP Paribas Bank Polska S.A.
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