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BANK BNP PARIBAS

Fundacje rodzinne
beda zyskiwac

na popularnosci

Fundacje rodzinne oczekuja oferty, ktora bedzie
przedluzeniem zarzadzania majatkiem prywatnym
— mowi Wojciech Fedoruk, dyrektor Departamentu
Sprzedazy i Cross-sellingu Wealth Management

w Banku BNP Paribas.

W polowie roku stalo sie¢ mozliwe zakladanie fundacji ro-
dzinnych w Polsce. Czy Bank BNP Paribas jest otwarty na
takich Klientow?

Zdecydowanie tak i to od pierwszego dnia, tj. od 22 maja
2023 roku, kiedy w polskim porzadku prawnym zaczela obo-
wiazywac nowa forma organizacji majatku, czyli fundacja
rodzinna. Nie jest to dla nas zupelna nowos$¢, gdyz BNP Pari-
bas Wealth Management posiada ponad 40-letnie do§wiad-
czenie w obstudze Klientéw zamoznych, w tym nalezacych
do nich tzw. Private Investment Vehicles (PIV), czyli pod-
miotéw powolanych w celu inwestowania, zabezpieczania
oraz optymalizacji majatku prywatnego, zorganizowanych
w réznych formach prawnych. Byly wérod nich spétki, ale

i fundacje, prywatne czy rodzinne, oparte na prawie za-
granicznym. Gdy w Polsce pojawila sie fundacja rodzinna
wiedzieli$my, Ze jesteSmy gotowi operacyjnie do obstugi
tego typu podmiotéw, mamy dla nich szeroka oferte, znamy
problemy i wyzwania zwiazane z ich obsluga. Fundacje ro-
dzinne, ktdére sa podmiotami powstajacymi w celu ochrony
i pomnazania majatku Klienta, zadbania o szeroko pojete
kwestie sukcesyjne, powinny by¢ naszym zdaniem objete
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opieka w ramach relacji z Klientem indywidualnym - funda-
torem lub beneficjentem. Ich potrzeby nie sg bowiem takie,
jakie majg przedsiebiorcy, stad tez raczej nie potrzebuja ob-
shugi poprzez otwarcie rachunku juz w ramach bankowosci
dla przedsiebiorstw. Oczekuja oferty, ktora bedzie przediu-
Zeniem zarzadzania majatkiem prywatnym. Mamy takie
produkty i to nas odréznia od konkurencji.

Czy sa juz pierwsi Klienci?

Juz w pierwszym dniu obowiazywania ustawy zglosilo sie
do nas kilku Klientéw. W ostatnich tygodniach, czyli od
momentu, kiedy 31 lipca nastapila pierwsza rejestracja gru-
py fundacji rodzinnych przez Sad Okregowy w Piotrkowie
Trybunalskim, zainteresowanie bardzo wzrosto. Dla nas
sam moment rejestracji akurat nie jest szczeg6lnie istotny
- naszymi Klientami moga by¢ réwniez fundacje rodzinne
w organizacji, ktére powstaja z chwilg sporzadzenia aktu
zalozycielskiego u notariusza. Jest to wazne, poniewaz dla
skutecznej rejestracji w sadzie konieczne jest pokrycie
funduszu zalozycielskiego o warto$ci minimum 100 tys. zl.
Najprostsza droga do tego moze by¢ wlasnie otwarcie

rachunku bankowego i przedstawienie sadowi rejestrowe-
mu potwierdzenia wplaty srodkéw na ten rachunek.
Obecnie mamy szereg rachunkoéw otwartych lub w trak-
cie procesu otwierania. Spodziewamy sie naplywu kolej-
nych. Szczegdlnie ze wielu Klientéw z otwarciem rachunku
czeka wlas$nie do czasu rejestracji fundacji rodzinnej przez
sad. Gdy ta fala ruszy, bedzie ich sukcesywnie przybywac.

Co proponuje Bank BNP Paribas fundacjom rodzinnym?

Dysponujemy jedna z najbogatszych ofert produktéow

i ustug inwestycyjnych w Polsce, ktéra jest dostepna dla
fundacji rodzinnych bedacych Klientami BNP Paribas
Wealth Management. Fundacje powolane przez Klientow
Wealth Management objete sa obstugg w ramach istniejacej
wspolpracy z doradcag Wealth Management.

Co wazne, nawet fundacjom rodzinnym w organizacji
oferujemy w zasadzie pelna oferte inwestycyjna, wlicza-
jac w to otwarcie rachunku bankowego i maklerskiego,
co oznacza mozliwo$¢ zakladania lokat, dokonywania prze-
walutowan, inwestowania itd.

Ale na tym nie koniec. Naszym celem jest obstuga tych
podmiotéw w ramach Wealth Management, czyli bankowo-
$ci prywatnej, w takim zakresie, w jakim obslugiwany jest
ich fundator. To w praktyce oznacza dostep do produktéw
dedykowanych Klientom indywidualnym. Fundacja rodzin-
na otrzymuje opieke wysoko wykwalifikowanego doradcy,
dostep do rachunkéw maklerskich wraz z mozliwoscia
lokowania swoich srodkéw w akcje, obligacje, ETF-y, fundu-
sze inwestycyjne czy certyfikaty strukturyzowane. Oprocz
tego ma zapewniong pelng obsluge bankowosci codziennej,
czyli rachunkéw w polskich zlotych, rachunkéw waluto-
wych, lokat, kart debetowych. Zyskuje réwniez dostep do
platformy walutowej, a takze mozliwos$ci zaciagniecia kre-
dytu. Wreszcie Klienci moga liczy¢ na wsparcie merytorycz-
ne przy tworzeniu i obsludze fundacji rodzinnej, korzysta-
jac z bezplatnych konsultacji z Wealth Plannerem.

Oprécz tego fundacje rodzinne moga korzystac z oferty
dostepnej w ramach Grupy BNP Paribas. Na przyklad, kiedy
chca kupi¢ nieruchomos¢ za granicg, moga skorzystac z po-
mocy podmiotéw posredniczacych w obrocie nieruchomo-
Sciami, ktore sa cze$cia Grupy BNP Paribas lub z ktérymi
wspolpracujemy. Tym samym moga liczy¢ na fachowe do-
radztwo przy znalezieniu nieruchomosci, pozyskaniu finan-
sowania czy finalizacji umowy kupna. Doradzamy tez przy
sprzedazy przedsiebiorstwa, jesli na taki krok zdecyduje
sie fundacja rodzinna. To oznacza pomoc przy znalezieniu
inwestora, sporzadzeniu dokumentéw sprzedazy, finalizacji
transakcji.

BANK BNP PARIBAS

Z jakimi problemami najczesciej zglaszaja si¢ fundacje
rodzinne? W jakich obszarach szukaja wsparcia?

Problemow jest sporo, co jest oczywiste, biorac pod uwage,
Ze przepisy wprowadzajace nowa forme prawng organizacji
majatku sg przelomowe i obowiazuja od niedawna. To spra-
wia, Ze fundacje rodzinne maja czasem klopot z kwestiami
zwigzanymi z biezacym funkcjonowaniem, typu, kto powi-
nien je reprezentowac w fazie organizacji, na jakie zwolnie-
nia podatkowe moga liczy¢, np. czy przy odsetkach z lokat
bankowych zalozonych przez fundacje rodzinng obowigzuje
podatek dochodowy. Klienci zglaszaja sie rowniez z watpli-
wosSciami w zakresie wnoszenia majatku do fundacji, szcze-
g6lnie pod katem podatku VAT. Czesto pojawia sie pytanie,
czy fundatorem moze zostac ten, kto nie wnioslt zadnego
majatku.

Krétko mowiac, watpliwosci jest wiele, a bedzie jeszcze
wiecej, gdy ruszy wyplata funduszy na rzecz beneficjentow.
Nie powinny one jednak hamowa¢ rozwoju tej instytucji
w Polsce.

Natomiast jedna z pierwszych i waznych kwestii dla
fundacji rodzinnej jest sprawne i szybkie otwarcie rachun-
ku bankowego, niezbednego do zdeponowania srodkéw na
zaplanowane cele w postaci akcji, obligacji, waluty.

Zalezy im wiec na przygotowaniu sie do pelnej dziatal-
nosci, ktora beda prowadzi¢. Etap aktywnego zarzadzania
dopiero nadejdzie. Wtedy bedziemy rozmawiac z naszymi
Klientami na temat produktéw inwestycyjnych, ktére beda
najlepiej dopasowane do ich potrzeb i oczekiwan. Na razie
pomagamy w fazie organizacji fundacji rodzinne;j.

Jakie sa plany Banku BNP Paribas wzgledem fundacji ro-
dzinnych?

Kladziemy ogromny nacisk na rozwéj obstugi fundacji
rodzinnych w segmencie Wealth Management i mamy za-
miar kontynuowac te tendencje w przyszlosci. To jest tylko
moja opinia, ale jesli korzystne przepisy ustawy nie zostana
zmienione, spodziewam sie, Ze za kilka, moze kilkanascie
lat wiekszo$¢ zamoznych Klientéow indywidualnych bedzie
obstugiwana przez banki wlasnie poprzez fundacje rodzin-
ne. To otwiera zupelnie nowe mozliwosci. Dlatego przewi-
duje, ze fundacje rodzinne beda stanowily znaczaca czes¢
naszych Klientéw.

BNP Paribas Wealth Management jest marka, pod ktéra BNP Paribas Bank

Polska S.A. swiadczy ustugi w zakresie bankowosci prywatne;j.
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