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Dzisiejsza rzeczywistosc to rejs po wzburzonym oceanie.
Uspokdjmy fale. Bo nawet gdy czasy sa trudne, niestabilne

1 pele niepokoju, nasze pienigdze sg chronione, w dobrych rekach.
O poczuciu bezpieczenstwa finansowego rozmawiamy z Beatg
Majewska, Dyrektor Zarzadzajaca Pionu Wealth Management

1 Biura Maklerskiego Banku BNP Paribas w Polsce.
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a czym polega nowoczesna, nadazajgca za wymogami czaséw bankowos¢ prywatna?

Nowoczesna bankowos¢ prywatna to pofaczenie sprawdzonych wartosci z tym, co oferuje
dzisiejsza technologia. Choc¢ zmieniaja sie narzedzia i kanaty komunikacji, jedno pozostaje nie-
zmienne—Klientijego potrzeby sa zawsze w centrum naszej uwagi, a relacja z jego dedykowa-
nym doradca Wealth Management nadrzedna. Oczywiscie korzystamy zzaawansowanych roz-

wigzan cyfrowych, ale s one w bankowosci prywatnej tylko narzedziem utatwiajgcym Klientom
. bankowanie. Kluczowa role odgrywaja ludzie —ich wiedza i doswiadczenie, ktérych nie zastgpi

nawet najbardziej zaawansowany algorytm. To dzieki nim potrafimy z wyprzedzeniem rozpoznac potrzeby Klienta i zare-
agowac z wyczuciem. Wtasnie dlatego BNP Paribas Wealth Management jest doceniany na rynku. W czerwcu po raz ko-
lejny zdobylismy tytut Best Private Bank — Eastern Europe w ramach konkursu Global Private Banking Innovation Awards,
czyli wyrdznienie za najlepsza bankowosc prywatna na arenie miedzynarodowej. Prawdziwa innowacja to nie tylko
nowoczesne narzedzia - to réwniez gteboka znajomosc rynku, trendéw i wyprzedzanie oczekiwan Klienta.

Obecne czasy stawiaja przed Klientkami i Klientami wiele wy-
zwan i budza niepokéj: wojna, inflacja, zmiany geopolitycz-
ne. Jak w takich okolicznosciach sprawic by czuli, ze ich $rod-
ki sg bezpieczne, a okolicznosci wcale nie musza hamowac
np. inwestycji?

Nie da sie ukry¢ — zyjemy w swiecie petnym niepewnosci, w dyna-
micznie zmieniajacej sie sytuacji geopolitycznej, a to naturalnie
wptywa réwniez na decyzje finansowe. W takich warunkach klu-
czowa jest pozycja instytucji, w ktérej Klienci alokuja srodki. Gru-
pa BNP Paribas ma bardzo stabilng sytuacje, z ratingiem AA-, wyz-
szym niz Polska. Jest najwieksza instytucjg finansowg w strefie
euro. Mozemy korzystac z ponad 200-letniego doswiadczenia BNP
Paribas, co pozwala nam dziata¢
odpowiedzialnie i z duzg doza
pewnosci — nawet w wymaga-
jacym otoczeniu rynkowym. Bez
wzgledu na okolicznosci zawsze
zaczynamy od dogtebnego zro-
zumienia sytuacji Klienta — jego
celdw, plandw, ale tez poziomu
akceptacji ryzyka. Na tej pod-
stawie proponujemy rozwigza-
nia, ktére z jednej strony popra-
wia bezpieczenstwo srodkow,
azdrugiej-pomnazaja majatek.
Czym wyrodznia sie oferta BNP
Paribas Wealth Management
od innych ofert private bankin-
gu? Czemu wiasnie tutaj Klient
czuje sie wyjatkowo?
Wyrdznia nas przede wszyst-
kim podejscie oparte na dtugo-
falowych relacjach - zaréwno
z Klientami, jak i ich kolejnym
pokoleniem. Nasza strategia
.One Bank” oznacza holistycz-
ne podejscie do majatku — zaréwno prywatnego, jak i firmowe-
go -z uwzglednieniem kontekstu rodzinnego. Jestesmy jedynym
bankiem z takim podejsciem na rynku. Jako prekursor ustugi fami-
ly office w Polsce mamy ekspertow z wyksztatceniem prawniczym,
ktérzy doradzajg Klientom chociazby w opracowaniu statutow
fundacji rodzinnych. Z produktéw, ktore szczegdlnie doceniaja
nasi Klienci mamy najlepsza karte kredytowa na rynku — Master-
card World Elite, ktéra gwarantuje wiele benefitdw, szczegdlnie
w podrézach. Drugi raz z rzedu zostata uznana za nr 1.

Wealth Management odnosi od lat wiele sukceséw w licznych
rankingach, swiatowych i lokalnych, jest pionierem w dostar-
czaniu najwyzszej jakosci obstugi Klienta private bankingu
w sektorze firm rodzinnych. Jakie wsparcie oferujecie Klientom
w tym zakresie?

Firmy rodzinne to trzon polskiej gospodarki, jest ich na rynku

ponad 800 tys. My jestesmy liderem w obstudze fundacji rodzinnych
—wspieramy Klientéw w procesie planowania sukcesji, ktéra ma
zabezpieczy¢ firme tak, aby nie utraci¢ efektéw wieloletnich wy-
sitkdw wtozonych w jej budowanie. Poza tym wspieramy Klientéw
w zaktadaniu i prowadzeniu fundacji rodzinnej, a jednoczesnie
jestesmy partnerem, ktéry sprawnie przeprowadzi przez proces
sukcesji. Klienci zaufali nam w kwestiach zarzadzania majatkiem
prywatnym i to zaufanie przektadaja takze na zarzadzanie ich ma-
jatkiem w fundacjach rodzinnych. Moga liczy¢ na profesjonalne
doradztwo na kazdym etapie procesu sukcesji, réwniez przy sprze-
dazy przedsiebiorstwa czy udziatéw. Jako jedyni w Polsce prowa-
dzimy w Wealth Management rachunki escrow dla Klientéw indy-
widualnych, ktére zabezpiecza-
ja ich przy duzych transakcjach,
gwarantujac wplyw srodkéw ze
sprzedazy.

Pani ponad 20-letnie doswiad-
czenie w bankowosci i dbatos¢
o kazdego Klienta zostaty wta-
$nie docenione na polu miedzy-
narodowym. Otrzymata Pani
nagrode Global Private Ban-
ker w kategorii ,Outstanding
Achievement by Leader of a Pri-
vate Bank - Poland”. Czuje Pani
spetnienie czy apetyt na wiecej?
Otrzymanie tej nagrody to dla
mnie ogromny zaszczyt i po-
twierdzenie, ze wartosci, ktory-
mi kieruje sie i w zyciu, i w pracy
—majg realne znaczenie. Wraz ze
wspaniatym zespotem stworzy-
tam bankowos¢ prywatna naj-
pierw w Deutsche Bank, a teraz
w Banku BNP Paribas, z ktérej je-
stem dumnai ktdéra zostata doce-
niona na arenie miedzynarodowej. Czy czuje spetnienie? Zdecydo-
wanie tak. Najbardziej motywuja mnie spotkania z Klientami, kté-
rzy doceniajg nasz model pracy i wartosci, ktérymi kieruje sie caty
zespot. Sa to: uczciwosd, transparentnosd i troska o Klienta.

Czy kobiecie trudno o sukces w sektorze finansowym? Jak kobie-
ty radzg sobie na stanowiskach menedzerskich w tej dziedzinie?
Coraz czesciej zajmuja kluczowe stanowiska w sektorze finanso-
wym, co jest bardzo pozytywnym zjawiskiem. Osobiscie wspieram
kolezanki w podejmowaniu trudnych decyzji biznesowych. Oczy-
wiscie pojawiaty sie wyzwania trudne, jak to sie zdarza w kazdej
dziedzinie zycia, ale nigdy nie traktowatam ich jako przeszkody,
a raczej dostrzegatam w nich element rozwoju. Przez lata obser-
wuje, ze kobiety budujg swojg pozycje nie tylko dzieki kompeten-
cjom, lecz takze dzieki wrazliwosci na relacje, empatii i determina-
¢ji w dziataniu.




