olskirynek klientéw zamoznych dy-

namicznie dojrzewa, stajac sie areng
rywalizacji miedzy bankami lokalnymi
amigdzynarodowymi grupami. Cho¢ histo-
ria polskich majatkéw budowanych od lat
90.jest stosunkowo kroétka, to juz udato sie
0siggnac istotng globalnie skale. Wedtug
danych Capgemini*, w 2024 r.liczba HNWIs
(high-net-worth individuals) w Polsce wzro-
stado 20,5 tys. 0s6b zmajatkiem 72 mid
USD. Coistotne, dynamika tego wzrostu
(5 proc. rocznie) przewyzsza $rednig
europejska, co czyni Polske kluczowym
rynkiem ekspansji dla globalnych marek.
W tej rywalizacji przewage zyskujg insty-
tucje, ktére potrafig odpowiedzie¢ na dy-
namiczng ewolucje potrzeb zamoznych
Polakéw. Po doswiadczeniach pandemii
i szeregu zawirowan geopolitycznych
klienci odeszli od checiprostego pomna-

Bankowos¢ prywatna dla ultrazamoznych

Kompleksowe wsparcie to atut w rywalizacji o najbogatszych klientow

zania kapitatu na rzecz potrzeby szerokiej
dywersyfikacji oraz bezpieczenstwa
opartego nareputacji instytucji.

BNP Paribas Wealth Management jako
pionier obstugi klientéw ultrazamoz-
nychw Polsce skutecznie konkuruje na
polskim rynku, dziekiinnowacyjnemu
modelowi,One-bank". Integruje finanse
osobiste, rodzinne i firmowe, zapewniajac
klientom kompleksowos¢, ktdrej brakuje
w tradycyjnym modelu bankowosci.
Przynalezno$¢ do globalnej Grupy

z ponad 200-letnim do$wiadczeniem
umozliwia korzystanie z unikalnego know-
-how: od ustugi Family Office, na czele

z ekspertamiz wyksztatceniem prawni-
czym, ktorzy doradzajg m.in w opracowa-
niu statutéw fundacji rodzinnych, poprzez
indywidualne produkty inwestycyjne
szyte namiare (tzw. Club Deals).

Sukcesja z asystg

Cho¢ w Polsce fundacje rodzinne sg
rozwigzaniem stosunkowo nowym,

z sukcesem wspieramy ich tworzenie,
bazujgc na wieloletnich doswiadczeniach
z rynkéw Europy Zachodniej. Konto dla
fundacji mozemy otworzy¢ w jeden dzien,
tj. jeszcze przed zarejestrowaniem przez
sad. Jest to kluczowe, gdyz fundacje stajg
sie coraz popularniejszym narzedziem
planowania sukcesjiw Polsce, tagczacym
zabezpieczenie kapitatu z przekazaniem
wartosci kolejnym pokoleniom. Ich sku-
tecznos¢ zalezy jednak od profesjonalne-
go wsparcia—zaréwno przy budowaniu
strategii, jak i w pdzniejszym zarzgdzaniu
aktywami. Nasze holistyczne podejscie
obejmuje takze edukacje sukcesoréw,
pomagajac mtodszemu pokoleniu rozwi-
jaé kompetencje finansowe i przywddcze,

co przygotowuije ich do odpowiedzial-
nego przejecia steréw nad rodzinnym
dziedzictwem. Naszym zadaniem jest
towarzyszenie klientom na kazdym etapie
ichzycia. Potwierdzeniem skutecznosci
tego podejécia sa miedzynarodowe
nagrody —WealthBriefing European
Award za najlepszg obstuge Wealth
Management w regionie CEE czy Global
Private Banking Innovation Award za naj-
lepsza bankowo$¢ prywatng w Polsce.

Kompleksowos¢é

W obliczu globalnej rywalizacji samo
oferowanie produktéw inwestycyjnych
juznie wystarcza. Przewage zdobywaja
instytucje oferujgce kompleksowe, mie-
dzypokoleniowe wsparcie oraz dostep

do rozwigzan niedostgpnych w lokalnych
bankach. Partnerstwo z miedzynarodowag

Grupa BNP Paribas zapewnia dtugotermi-
nowe bezpieczenstwo i trwato$¢é majat-
kéw - nie tylko w wymiarze finansowym,
ale takze rodzinnym i spotecznym.

*29. edycja publikacji World Wealth Report 2025:
.Rekordowy wzrost liczby milioneréw.
USA liderem, a hossai Al napedzajg majatki”.
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